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چک لیست جلسه دوم
فروش محصولات

انمینی دوره آموزشی رایگ

خانگینقشه‌راه‌پولسازی‌از‌مشاغل‌

انسعیده عطایی مدیر وب سایت کدب: تهیه و تدوین 

سعیده عطایی



ی‌از‌دوره‌آموزشدوم‌چک‌لیست‌پیش‌رو‌جلسه‌
ش‌خانگی‌با‌فرونقشه‌راه‌پولسازی‌از‌مشاغل‌

.است‌محصولات‌‌

:این‌جلسه‌به‌موارد‌زیر‌پرداخته‌امدر‌
پولسازی به روش فروش محصولات خانگی؟-۱
تفاوت عمده شما با کسب وکارهای خانگی؟-۲
آینده؟/ چرایی انتخاب محصول فعلی-۳
توجه و شناخت نیاز بازار؟-۴
چه محصولاتی میشه از خونه در اینستاگرام فروخت؟-۵
چطور مشتری جذب کنیم؟-۶
چطور به فروش بالا برسیم؟-۷

تفاوت عمده 
بیرون از خانهبا کسب وکارهای کسب وکارهای خانگی 

رهتک نفشماکسب وکارپساستخودتانعهدهبهکارهاهمه-
است

دنکنیمقایسهخونهازبیرونکسب وکارهایباراخودتان-
نیستشمامحصولاتوشماازایرادمواقعازخیلی-
استترسختشمابهاعتمادنمی شویددیدهجون-
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خودتانبافروشوتولید-۱
دیگرانمحصولاتفروشنده-۲

پولسازی به روش فروش محصولات خانگی

تولید کننده هستید؟-۱
پزیآشخوراکی،هنری،،صنایع دستی)خانگیمحصولاتتولید

.استخودتانباهمفروشومی دهیدانجام...و

انتخاب کن کدام؟/ مشخص 

فقط فروشنده هستید؟-۲

نیدمی کتهیه(عمده فروش ها)تامین کننده هاازراآمادهمحصولات
می فروشیدجزئیبصورتاینستاگرامپیجدرو
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چرا این محصول را برای فروش انتخاب کردید؟

دارید؟رامحصولآنساختمهارت-۱
دارید؟علاقهآنبه-۲
است؟آمدهپیشفرصتش-۳
است؟خوببازارش-۴
خانهدرمحصولتولیددرسادگی-۵
داشتخوبیبازارمنطقهومحلهدر-۶
؟باشیدداشتهمنطقه ایومحلیفروشمی خواستیدفقط-۷
داشتید؟رامردمبهکمکدغدغه-۸
بود؟ماخانوادگیمحصول-۹

کرد؟تهیهوتولیدمی شدکمسرمایهبا-۱۰

ولید و  بیشتر مواقع محصولی را که برای ت
قه فروش انتخاب می کنیم بر اساس علا

! خودمان و لذت خودمان انتخاب می کنیم

یبالادرآمدبهرامانمی تواندنداردخریداربازاردرکهعلاقه ای
بوجودازاربدررانیازبتوانیاینکهمگر!برساندتومانمیلیون۱۰

داردبالاهزینه هایصرفبهنیازکهآوری
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نیاز بازار؟ 
یا 

علاقه؟

تهنداشمشتریبازاردرشماعلاقهاگر
می کنید؟رانتخابکدامباشد
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اگر دسته اول از زنان صاحب مشاغل خانگی هستی
هستی که برای سرگرمی آمدی  ( در جلسه اول گفتم) 

فقط به علاقه بچسب
اگر برای پولسازی آمدی به نیازا بازار اهمیت بده

یعنی شما محصول فعلی را رها کنید و دنبال نیاز بازار باشید؟
خیر

!یاد بگیر که محصولت رو بر اساس نیاز بازار  تولید کن

از محصول شما در بازار چقدر نیازه ؟
می کنندتولیدمحصولشمامثلدیگرنفرچندحدودا-۱
نیازشمالمحصوکدامچهبهبیشترامروزشمامشتریانببینید-۲

دارند؟

بدهید؟انجامراکاراینچطوری
دکنیسرچراخودتانمحصولکلیدیکلماتاینستاگرامدر
کنیدسرچراخودتانمحصولکلیدیکلماتگوگلدر

بدیدانجامبازارتحقیق
ببینیدوکنیدتولیدمحصولازکمیتعدادهستیدراهابتدایاگر

است؟تقااضابرایشچقدر
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چه محصولات خانگی می شود در اینستاگرام فروخت؟

اینبهبستگیفقطفروختاینستاگرامدرمی شودرامحصولیهر
کنیدپیداراراهششماکهدارد

!بکنیدرافکرشکههرچیزیوغذاییموادتالباساز

چرا از شما نمی خرند؟

درنخودتاعکسیالوگو)نکردیدانتخابمناسبیعکس-۱
(هستیددهندهخدماتیاومدرسصورتیکه

یدمی کنکارهمشبیهنداریدراخودتاناختصاصیسبک-۲
(استوری ها-پست ها-لوگوهستیدتکراری)

چراییدبگوافرادبهدقیقاباید)استمبهمشماپیجبایوی-۳
(می کنیدآن هابهکمکیچهبخرندراشمامحصولاتباید

محتواهاهمهباید)نمی دهیدقرارکیفیتباپست های-۴
،معرفیآموزشی،محتواهای-نباشدمحصولات تانعکس های

(نیدکطراحیفروشداستان-باشیدداشتهویدئوییچالشی
توریاسبگیریدرانظرات)نداریدمشتریاننظراتهایلایت-۵

(کنیدایجادهایلایتبعدوکنید
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تکمیل کردن برگه ها
جلسه دوم

این یک تکلیف اجباری نیست اما برای نتایج خوب
گرفتن خیلی بهت کمک می کنه

:برگه اول
کسب وکاری دارید؟ چه: ستون اول

هستید؟فروشنده محصول
تولید و فروش با خودتان است؟

برگه سوم
جزئیات محصولات تانلیستی از : اولستون 
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بازارنیازشناخت-۱
 هایپست-مناسبعکس-واضحبایوی)حرفه ایپیجداشتن-۳

خودتانمحصولاتراستایدرولیمتنوع
مشتریانبرایلذت بخشتجربهایجاد-۲
مشتریبرایافزودهارزشساخت-۴
خریدفرآیندساده سازی-۵
بزنیدرامحصولقیمت-۶
کنیداعتمادسازی-۷
کنیدسیستم سازی-۸

چطور به فروش بالا برسیم

ارزش افزوده یعنی فراتر از انتظار مشتری

چطور جذب مشتری  داشته  باشیم

(استوری-کپشن-پست)جذابمحتوایتولید-۱
اشممحصولات(مشتریان)هدفبازاردقیقاکنیدمشخص-۲

کیست؟
استشدهارائهبعدبهسومجلساتدر-۳
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پولسازینقشه راه 
خانگیاز مشاغل 
دومجلسه 

انتخاب
محصول

چرایی انتخاب  
محصول

آینده/ فعلی

نیاز بازار را 
بشناس

هر چیزی را 
می شود در 

تاینستاگرام فروخ

برگه ها را 
تکمیل کنید

مشتری جذب 
کنید

تغییراتی برای 
رسیدن به
فروش بالا

ا اینستاگرام ر
ردست کم نگی
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وشی  درصد افراد نمی توانند حتی یک روز را بدون گ۸۴
!سپری کنند

بار روزانه گوشی خودشان را چک  ۱۵۰انسان ها روزی 
می کنند

:آمار تکان دهنده دوست داشتنی

نید  برای شمایی که در اینستاگرام فعالیت می ک
!خبر خوبی است

این روزها حتی در اتوبان ها هم بازدید 
شتر استاستوری از بیلبوردهای تبلیغاتی بی
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