
سعیده عطایی



چهارمجلسه چک لیست 
فروش خدمات از خانه

انمینی دوره آموزشی رایگ
خانگینقشه‌راه‌پولسازی‌از‌مشاغل‌

انسعیده عطایی مدیر وب سایت کدب: تهیه و تدوین 
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از‌دوره‌چهارم‌چک‌لیست‌پیش‌رو‌جلسه‌
فروش‌خدماتنقشه‌راه‌پولسازی‌از‌آموزشی‌

.است‌از‌خانه‌

:این‌جلسه‌به‌موارد‌زیر‌پرداخته‌امدر‌
چه خدماتی می توان فروخت ؟-۱
چرا خدمات شما از خونه فروش نداره-۲
مشکل اصلی در کسب وکارهای خدمات چیست؟-۳
چطور خدمات خودتان را به فروش برسانید-۴
مزیت و معایب خدمات-۵
اگر کاری بلد نیستید چه خدماتی را بفروشید-۶

میلیون تومانی برسید؟۱۰چطور به فروش بالای 
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انواع خدماتی که قابلیت فروش دارد؟

چه خدماتی می خواهید بدهید؟

زیبایی-۱
بیمه-۲
خیاطی-۳
مشاوره-۴
۵-...

تصمیم گیری
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؟مشکل اصلی شما در خدمات چیست

چرا خدمات شما فروش نداره؟

نمی کننداعتماد-۱
!نیستدرستکارتون-۲
نمی شناسندروشما-۳

می رویدحاشیهبه-۱
می کنیدکاریکپی-۲
نداریدقویمحتوایتولید-۳

مزیت و معایب فروش خدمات
می کندرشدسریعتروراحت تر:مزایا

!فروختنمی شودزیادافرادبهزیادتعدادبه:معایب
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چطور خدمات خودتان را بفروشید؟

بدهیدتوانایی-دانایی–آگاهیافرادبه

اگر کاری بلد نیستید در حوزه خدمات
ارائه بدهید چه کنید؟

بگیریدیاد-۱
کنیدکارآموزی-۲
کنیدشروع-۳

چطور از خدمات به فروش بالا برسید؟

(شیپورودیوارمثل)نیازمندیسایت های

کجا تبلیغات کنیم؟

کنیدطراحیجدیدخدمات-۱
کنیدتبلیغات-۲
کنیدتیم سازی-۳

همکار از کجا پیدا کنیم؟
میدمانجام-پونیشا-جابینجااستخدامیسایت های



نقشه راه پولسازیادامه 
از مشاغل خانگی

این یک تکلیف اجباری نیست اما برای نتایج خوب
گرفتن خیلی بهت کمک می کنه
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:برگه اول
(فروش خدمات) کسب وکاری دارید؟ چه: ستون اول

نام خدمات خودتان را جزئی تر بنویسید

برگه سوم
جزئیات خدمات تانلیستی از : اولستون 



پولسازینقشه راه 
خانگیاز مشاغل 

چهارمجلسه 

شروع
فروش خدمات

انتخاب
یک نوع خدمات

چطور خدمات را 
بفروشیم

چطور به فروش 
بالا برسیم

ر تکمیل نقشه د
چهارمجلسه 

آدم ها چه وقت 
خدمات شما را 

می خرند؟
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د اگر بلد نیستی
یاد بگیرید

مشکل اصلی 
فروشندگان 

خدمات



دببینید بعد از خرید چه اتفاقی برای آن ها می افت
اتفاق خوب آخر

اتفاق بد آخر
اگر انجام ندهند چه می شود

چرا باید انجام دهند

آدم ها در چه صورت خرید می کنند
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